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NUOVAMACUT,
il futuro & presente
(e migliore)

Quinta edizione per Nuovamacut Live. Anche quest’anno,

nella comice di Bologna si sono ritrovati gli utilizzatori di SolidWorks.
Boom di presenze e di ospiti blasonati

di Paolo Beducci
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nche se avviato solo pochi
anni fa (siamo infatti alla quinta
edizione) il Nuovamacut Live
(NML) & stato capace in un
asso di tempo estremamen-
te breve di attirare attorno a sé una vera e
propria comunita di utilizzatori di SolidWor-
ks, davvero importante. Sia sotto il profilo
numerico sia sotlo l'aspetto qualitativo
delle persone che ne fanno parte. Quan-
do fu realizzata la prima edizione di NML
sinceramente non avevamo ben capito su
quali numeri potesse basarsi una comuni-
ta di questo genere in ltalia. Il riferimento
iniziale era chiaramente ispirato al mondo
americano dove le principali societa di sof-
tware ogni anno propongono un proprio
meeting di due o tre giorni, in cui utilizzatori
& sviluppatori provenienti da ogni parte del
mondo siincontrano per conoscere le novi-
ta, esporre le idee e attraverso una serie di
incontri mirati per argomento approfondire
le tematiche inerenti.
Nuovamacut ha avuto il grande merito di
creare una situazione del genere anche in
Italia, credendo nei numeri e nella qualita
del format individuato. Non possiamo non
complimentarci con la societa emiliana e il
suo management che ci ha creduto e lavo-
rato sodo. | risultati sono sotto gli occhi di
tutti: ben oltre mille intervenuti, I'area scelta
Bologna piena zeppa e un parterre di ospi-
ti di primissimo livello. Non & un caso se
quest'anno a presenziare all’appuntamen-
to fossero presenti non solo i vertici di So-
lidWarks Dassault Italia, ma lo stesso CEO
della societa, GianPaolo Bassi,
Insomma per certi versi, si potrebbe quasi
affermare che in Italia il prodotto SolidWor-
ks si identifichi con Nuovamacut. Con
un parco utenti che si aggira attorno alle
12.000 persone, riuscire a raccoglierne ol-
tre 1.000 in un solo luogo in una giornata
novembrina, non & cosa da poco. Anzi & il
segnale che dietro c'e una organizzazione
perfetia, moderna, efficace e soprattutto
credibile. Forse & proprio ‘credibile’ |3 paro-
la pitl adatta a spiegare Nuovamacut Live.
Se cosi non fosse non ci sarebbe statg la
presenza dei vertici del gruppo.

| tre moschettieri

A fare gli onori di casa era oyviamente
I'amministratore delegato dj Nuovamacut,
Sauro Lamberti che non solo ha aperto
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GianPaolo Bassi, CEQ di SolidWorks Dassauilt

FRA GLI INTERVENUTI NELLA SESSIONE MATTUTI
CHRISTER WALLBER CEO E PRESIDENTE DI TACTON
SYSTEMAB, ALESSIO COCCHI MARKETING MANAGER

DI COMAU ROBOTICS E FERNANDO FERRONI PRESIDENTE
DELLISTITUTO NAZIONALE DI FISICA NUCLEARE

I'edizione 2016 di Nuovamacut Live, ma
é stato la guida della giornata, facendo tra
I'altro da apripista per Gian Paolo Bassi e
Guido Porro che sono intervenuti dopo di
lui. Di Gian Paolo Bassi, primo italiano a
divenire CEO di Dassault Systémes So-
lidWorks, non si pud dire cosa che non
sia gia nota, se non che abbia dedicato
la propria carriera allo sviluppo di applica-
zioni CAD CAM PLM e dopo essere stato
per alcuni anni voce presidente della di-
visione R&D di SW da circa un anno, pur

mantenendo su di sé la responsabilita
dello sviluppo prodotto, ricopre anche I'in-
carico di CEO.

Guido Porro da parte sua, dopo una car-
riera in posizioni di vertice in Oracle, & ap-
prodato a Dassault Systémes Managing
Director Euromed.

Sauro Lamberti invece & un frutto interno
di Nuovamacut dove & entrato nel 1991
con compiti commerciali, fino a diventarne
Famministratore delegato seguendo tutfi i
gradini che il percorso prevede, ma gua-



dagnandosi i galloni sul campo dopo l'in-
gresso di Nuovamacut in TeamSystem e
la necessita di guidare il passaggio da un
assetto imprenditoriale ad uno pit spicca-
tamente manageriale.

Al di la della presenza importante del
management di Dassault Systémes So-
lidWorks, & stata anche la presenza di
importanti utilizzatori a fare dell'evento
del 3 novembre un momento di partico-
lare interesse. Fra gli intervenuti nella
sessione mattutina Christer Wallber CEO
e Presidente di Tacton System AB, Ales-
sio Cocchi Marketing Manager di Comau
Robotics e Fernando Ferroni presidente
dell’lstituto nazionale di Fisica Nucleare.
Meno spettacolari ma senz’altro concrete
come desiderato dagli intervenuti, le ses-
sioni pomeridiane che si sono focalizzate
sulle singole esperienze e sui singoli com-
parti applicativi. In apertura della secon-
da parte della giornata, anche la presen-

tazione delle novita inserite allinterno di
SolidWorks per I'anno 2016.

Costruire il successo

Per ottenere un successo cosi importante
perd, non basta una buona idea. E neces-
sario che dietro questa ci sia una organiz-
zazione capace di rendere tutto credibile,
ogni giorno dell’'anno 365 giorni I'anno.
Per questo motivo Lamberti aprendo i la-
vori del NML ha voluto mostrare i risultati
di una ricerca indipendente in cui si misu-
rano i livelli di conoscenza e di supporto
che la clientela attribuisce ai propri fornito-
ri. In questo caso i punteggi di Nuovama-
cut sono la vertice e in costante crescita,
nonostante il livello di soddisfazione e di
conoscenza siano giudicati positivamente
da una percentuale che si avvicina sem-
pre di piu alla totalita di voti.

Sempre in materia di valutazione ci & par-

sa molto interessante la scelta di mostrare
i dati sulla valutazione che la stessa DS
SolidWorks da alle societa con cui colla-
borano. Dopo essere stata giudicata con
94% nel 2013, sia nel 2014 che nel 2015
il punteggio raggiunto da Nuovamacut &
stato pari al 100%.

Anche questo per Lamberti & un risulta-
to da tenere sotto controllo, non perché
il massimo dei voti non sia positivo, anzi,
ma per il semplice fatto che anche nej
prossimi anni si continuera a ragionare e
operare per mantenere alta la stella.
Altro parametro che definisce e aiuta a
comprendere meglio I'azienda di cui stia-
mo parlando, & la quantita di risorse inve-
stite in sviluppo, ricerca e nuove licenze
da cui deriva poi spesso una lettura piu
chiara del comportamento di una azienda
sul mercato. Con un settore che comun-
que ha una piccola ma significativa cre-
scita (1,7%) anno su anno, Nuovamacut
si permette di mostrare numeri di altro ge-
nere. Infatti se la media in investimenti &
quella appena indicata la crescita per cid
che concerne Nuovamacut & superiore al
20% e non stiamo parlando di una piccola
realta che passa da dieci a dodici licenze.
Qui ci riferiamo a una presenza che conta
migliaia di utilizzatori. Se poi si conteggia
'andamento degli ultimi anni, a fronte di
un mercato che é stato sostanzialmente
stabile (+ 2% nel medio periodo) il lavoro
di Nuovamacut ha portato a una crescita
della propria comunita di circa il 60%.

In termini semplici e pratici, significa che
siamo davanti a una comunita di proget-
tisti che ha voglia di crescere e di distin-
guersi sempre pil per capacita di proporsi
al mercato con una marcia in piu rispetto
alla concorrenza. Un merito che si deve
riconoscere a Nuovamacut che non solo
ha compreso il proprio ruclo al meglio, ma
ha anche proposto a un settore la possibi-
lita di crescere e di fortificarsi attraverso lo
scambio e la diffusione della conoscenza.
Un modo di vedere e affrontare le cose di
grande impatto innovativo, e che & riuscito
a cambiare con grande velocita il modo di
pensare di molti dimostrando che spesso
certe chiusure e certe abitudini sono solo
il frutto di una mancata conoscenza del-
le opportunita e di una scarsa abitudine
a pensare in modo differente il proprio
ruolo, non per pigrizia o chiusura mentale,
ma per mera mancanza di opportunita. #




