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«Alla Nuovamacut assumiamo
E’ 1a nostra risposta alla crisi»

La ricetta dell’azienda: innovazione e investimenti sul capitale umano

PORTE APERTE in un’azienda
reggiana che ha superato il mezzo
secolo e che — nonostante la crisi
— e cresciuta negli ultimi mesi. E
oggi ha deciso di continuare a inve-
stire sull’innovazione e sul capita-
le umano. Nuovamacut (acronimo
di macchine utensili) all’ombra
dei nuovi ponti di Calatrava, ha
scelto quindi di credere nel futuro.
Come dimostra anche I’eta media
dei suoi circa 140 dipendenti, che
non supera i quarant’anni. E come
testimonia la scelta di assumere an-
che in un periodo dove molte
aziende restano ferme in attesa di
tempi migliori.

«Cerchiamo commerciali, consu-
lent1 applicativi, ingegneri», spie-
ga 'amministratore delegato Cri-
stiano Zanetti, da un anno e mez-
zo alla guida dell’azienda. «Abbia-
mo scelto di investire, di innovare
e di assumere. Perché, proprio nei
momenti di crisi, si pud trovare
I'opportunita per crescere.

NUOVAMACUT, azienda dalle
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di Mancasale

profonde radici reggiane, a fine
2007 ¢ stata acquisita dal gruppo
Team System. E, grazie alla fusio-
ne delle esperienze accumulate, si
¢ potuto dar vita a una realta unica
sul mercato 1taliano.

«Noi lavoriamo coi maggiori pro-
duttor1 a livello mondiale — ag-

L’OPEN HOUSE

La societa di Mancasale
sara aperta fino a domani
per presentare le sue novita

giunge Loris Guasti, amministra-
tore ¢ fondatore dell’azienda —.
Siamo partiti negli anni Cinquan-
ta con la commercializzazione di
macchine utensili. E da 26 anni ab-
biamo aggiunto la produzione e
vendita di soluzioni software ge-
stionali. Ora, invece, possiamo co-
prire tutte le richieste dei nostri
clienti con soluzioni tra loro inte-
grate. Dalla progettazione, alla pro-
grammazione, alla gestione magaz-
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zini e della contabilita». Per ogni
processo, una soluzione.

FINO A DOMANI l’azienda di
Mancasale ¢ aperta con un open
house speciale finalizzato a far co-
noscere la nuova struttura azienda-
le e la gamma di marchi commer-
cializzata dalla societa.
«Abbiamo aumentato i prodottie i
marchi da commercializzare —
spiega 'amministratore delegato
Zanetti — senza pero tralasciare
I'aspetto della qualita. Per non far
fuggire 1 client1 in Cina abbiamo
migliorato sensibilmente il rappor-
to qualita prezzon.
Una soluzione che li rende compe-
titivi rispetto ai concorrenti low
cost del colosso asiatico.
«Aumentare i nostri costi, ovvero
investire, in tempo di crisi ha effet-
ti positivi sul mercato — conclude
Zanetti — perché nel momento in
cui si invertira la tendenza, noi sa-
remo gia pronti a ripartire. Meglio
di altri»,

Benedetta Salsi

SUL MERCATO

L'offerta

«Cerchiamo
commerciali, consulenti
applicativi, ingegneri,
perche, proprio nei
momenti di crisi, si puo
tornare a crescere»

Ampliamento

«Abbiamo aumentato

i prodotti e i marchi da
commercializzare per
andare incontro ai clienti

Il Resto del Carlino

REGGIO EMILIA

senza pero tralasciare
"aspetto della qualita»

Competitivi

«0ffriamo una gamma
completa, per non far
fuggire i clienti in Cina.
Cosi abbiamo migliorato
sensibilmente il rapporto
qualita prezzo»

360 gradi

«Copriamo tutte

le richieste con soluzioni
integrate: cad, pdm, cam,
connessione delle
tecnologie, gestione
magazzini e contabilita»
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